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Пояснительная записка

Учебным планом специальности 38.02.03 Операционная деятельность в логистике предусматривается написание контрольной работы по учебной дисциплине Основы управления логистическими процессами в закупках, производстве и распределении.
Контрольная работа – самостоятельный труд обучающегося, который способствует углублѐнному изучению пройденного материала. 

Цель выполняемой работы:

- получить специальные знания и умения по выбранной теме;

Основные задачи выполняемой работы:

1) закрепление  и углубление полученных ранее теоретических знаний и практических умений;

2) выработка навыков самостоятельной работы;

3) выяснение подготовленности обучающихся к будущей практической работе.
Опорой для написания контрольной работы может служить рекомендуемая литература, конспекты лекций, хрестоматии, сборники документов, практикумы.  
В содержании контрольной работы необходимо показать знание рекомендованной литературы по данной теме, но при этом следует правильно пользоваться первоисточниками, избегать чрезмерного цитирования. При использовании цитат необходимо указывать точные ссылки на используемый источник: указание автора (авторов), название работы, место и год издания, страницы.

Выполненная контрольная работа подписывается обучающимся с указанием даты, рецензируется преподавателем и оценивается «ЗАЧТЕНО» или «НЕЗАЧТЕНО». Обучающийся, получивший работу с пометкой «ЗАЧТЕНО» с доработкой, внимательно знакомится с рецензией преподавателя и с учетом его замечаний дорабатывает отдельные вопросы в письменной форме. Доработка проверяется преподавателем до промежуточной аттестации. Работа обучающегося может быть не зачтена по следующим основаниям:

1. Теоретические вопросы изложены поверхностно, не конкретно, не соответствуют теме или просто переписан  из учебника, не проработан.

2. Теоретические вопросы излагаются по устаревшим учебным пособиям.
3. Не выполнена практическая часть. 
4.  Отсутствует список использованных источников или он неправильно оформлен по юридической силе (в работе указывается только та литература, которая действительно использовалась при выполнении заданий контрольной работы).

При получении отрицательной оценки контрольная работа с рецензией возвращается обучающемуся, который должен доработать ее в соответствии с замечаниями рецензента для повторного рецензирования.

Ответы по заданиям контрольной работы должны располагаться последовательно с указанием условий задания, быть достаточно подробными. 

МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ 

К ВЫПОЛНЕНИЮ и оформлению 
КОНТРОЛЬНОЙ РАБОТЫ
Контрольные задания включают в себя два теоретических вопроса и практическое задание – задача. Объем контрольной работы должен составлять 10 страниц. 
Задания выполняйте последовательно, с указанием их порядкового номера, используйте только общепринятые сокращения. Первое и второе  из них – теоретические вопросы. Отвечая на них, продемонстрируйте знание разных точек зрения по соответствующей проблеме. Третье – практическая работа  (задача).  
В контрольной 10 вариантов, номер варианта соответствует последней цифре личного шифра обучающегося заочного отделения. Выбор другого варианта не допускается.

Структура контрольной работы включает в себя титульный лист, теоретические вопросы (названия вопросов), список использованных источников. В ссылках на нормативные правовые акты необходимо указать: полное название акта; кем принят; дату принятия; источник опубликования; статью (пункт, абзац, иной фрагмент текста, акта). Титульный лист и последнюю страницу контрольной работы подпишите. 

Допускается как рукописный, так и набранный текст.

Текст печатной контрольной работы оформляется в соответствии со следующими требованиями:

Поля: верхнее и нижнее – 2 см, правое – 3 см, левое – 1,5 см. Шрифт – Times New Roman, 14. Междустрочный интервал – 1,5.

Страницы нумеруются в нижней части листа (по центру или справа). 1-я страница – титульный лист установленной формы – не нумеруется.

Не допускаются вставки на полях и между строк. В тексте контрольной работы не допускается произвольное сокращение слов (кроме  общепринятых).

На отдельной странице в конце контрольной работы необходимо поместить список используемых источников. Данный список условно можно подразделить на следующие части:

1. Нормативно - правовые акты (даются по их юридической силе). 

2. Учебники, учебные пособия.

3. Монографии, учебные, учебно - практические пособия.

4. Периодическая печать. 

Первоисточники 2,3,4 даются по алфавиту.
1 вариант 
Теоретическая часть:

1. Логистические системы: понятие, виды и их характеристика.
2. Сущность и общая характеристика каналов распределения. Этапы принятия решения о выборе канала распределения товара. 
Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	5,8
	2
	1
	4,8
	3

	2
	3
	1
	2
	5
	0

	3
	6,4
	2
	3
	4,2
	3


2 вариант 
Теоретическая часть:
1. Логистические каналы: понятие, назначение, виды. Логистические цепи: понятие, упорядоченные по материальным и информационным потокам.
2. Управление логистическими процессами в системе распределения.
Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	7,0
	2
	1
	5,8
	3

	2
	3,6
	2
	2
	6,0
	3

	3
	7,7
	2
	3
	5,0
	3


3 вариант 
Теоретическая часть:
1. Законы организации производственных процессов и возможности оптимизации организации материальных потоков в пространстве и времени.
2. Планирование системы управления. Организация системы распределения.
Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	7,5
	1
	1
	6,2
	0


	2
	3,9
	1
	2
	6,5
	0

	3
	8,3
	1
	3
	5,5
	0


4 вариант 
Теоретическая часть:
1. Производственные процессы предприятия: понятие, классификация, механизмы оптимизации внутрипроизводственных издержек логистической системы.
2. Сущность и значение снижение издержек производства.

Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	8,1
	1
	1
	6,7
	0

	2
	4,2
	2
	2
	7,0
	3

	3
	9,0
	2
	3
	5,9
	3


5 вариант 
Теоретическая часть:
1. Цели и задачи закупочной логистики. Цель и основа экономической эффективности закупочной логистики.
2. Планирование и оптимизация логистических издержек. Способы и методы расчетов издержек производства.

Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	8,7
	2
	1
	7,2
	3

	2
	4,5
	2
	2
	7,5
	3

	3
	9,6
	1
	3
	6,3
	0


6 вариант 
Теоретическая часть:
1. Организация работы с поставщиками. Поиск потенциальных поставщиков. Критерии оптимального выбора поставщика.
2. Материальные запасы: понятие, причины создания, виды, двойственный характер.
Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	6,6
	1
	1
	5,5
	0

	2
	3,4
	1
	2
	5,7
	0

	3
	7,3
	2
	3
	4,8
	3


7 вариант 
Теоретическая часть:
1. Осуществление закупок. Определение потребности предприятия в материальных ресурсах.
2. Понятие, сущность и необходимость в материальных запасах.

Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	6,6
	2
	1
	5,4
	3

	2
	3,4
	2
	2
	5,7
	3

	3
	7,2
	1
	3
	4,7
	0


8 вариант 
Теоретическая часть:
1. Система понятий «точно в срок». Необходимый объем закупки. Способы закупки и поставки закупаемых материалов.

2. Буферный запас, производственные запасы, запасы готовой продукции, запасы для компенсации задержек, запасы для удовлетворения ожидаемого спроса.

Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	6,4
	1
	1
	5,3
	0

	2
	3,3
	1
	2
	5,6
	0

	3
	7,1
	1
	3
	4,7
	1


9 вариант 

Теоретическая часть:
1. Теоретические основы логистики распределения. Экономическая сущность логистических процессов в системе распределения.

2. Система с фиксированным размером заказа и Система с фиксированным интервалом времени между заказами. Зарубежный опыт управления запасами.

Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	5,2
	2
	1
	4,3
	3

	2
	2,7
	1
	2
	4,5
	0

	3
	5,8
	2
	3
	3,8
	3


10 вариант 
Теоретическая часть:
1. Понятие, цели, задачи и функции логистики распределения.

2. Цели, задачи и функции управления запасами в логистике. Модели управления запасами в логистике.

Практическая часть:
Два производственных предприятия, предприятие №1 – ООО «Томскнефтехим» и предприятие №2 – ООО «Сибур-Геотекстиль» выпускают полимерную продукцию (полимеры различного ассортимента) и являются главными конкурентами на данном рынке одного и того же региона – Западной Сибири. 

Для распространения своей продукции они пользуются услугами дистрибьютора, причем одного и того же. Для большей заинтересованности в своей продукции и обеспечении стабильного объема сбыта оба предприятия ведут активную работу с дистрибьютором в отношении предложения наиболее выгодных условий. Однако, как известно, необходимо не только предлагать, но и выполнять в строгом соответствии условия договора. 

Договор поставки предприятия №1 и договор поставки предприятия №2 в отношении интересующих позиций предусматривает равные отношения с дистрибьютором: 

1. Поставка продукции должна осуществляться каждые 15 дней, 

2. Общий объем поставки (без учета разбивки по номенклатуре) составляет 5,5 тыс. тонн. 

3. Время задержки поставки не должно превышать двух дней. 

Фактически за последние полтора месяца предприятия имели следующие результаты работы (таблица 1). 

Задание:

1. Проанализируйте работу предприятий в отношении ритмичности и равномерности поставок.

2. Оцените среднее время задержки поставок за указанные периоды. 

3. Сравните исполнительность предприятий в отношении условий договора поставки. 

4. Прокомментируйте, какое предприятие имеет лучшую ситуацию и на какие узкие места в системе сбыта необходимо обратить внимание.

Таблица 1

Результаты работы по предприятиям
	Результаты работы 
предприятия № 1
	Результаты работы 
предприятия № 2

	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней
	Период поставки (кратен 15 дням)
	Объем поставки, тыс. тонн
	Время задержки поставки, дней

	1
	4,1
	1
	1
	3,4
	0

	2
	2,1
	2
	2
	3,5
	3

	3
	4,5
	1
	3
	2,9
	0
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